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Catolica promove “Innovation Day”

A Escola Superior de Biotecnologia (ESB) da Universidade Catélica — Porto promove, hoje,
um “Innovation Day” que, este ano, tem como tema a Economia Circular, modelo econémi-
co que assume uma importincia acrescida na criagio de postos de trabalho, na promogio de
inovagio com vantagem concorrencial e, ainda, na preservagio do ambiente e na qualidade
de vida das pessoas. O evento tem inicio as 9h30 e decorre no campus Asprela da instituigao.

BPI Solidario chega a 17 instituicoes

tema.

No ambito da 22 edi¢ao do Prémio BPI Soliddrio, o BPI entregou ontem 700 mil euros, mais
200 mil euros do que o previsto, a 17 institui¢des para apoio a projetos que promovam a me-
lhoria das condigoes de vida de pessoas que se encontrem em situagio de pobreza e exclusio
social. No total foram recebidas 299 candidaturas, um nimero que reflete a relevincia deste

Vigen
ate 20

A Metalogalva ¢ a
Brasmar, duas empresas
que integram o Vigent
Group, faturaram em
2016 mais de 230
milh&es de euros.
Apostado em crescer
30% nos préximos trés
anos, o grupo estd a
recrutar mais de uma
centena de pessoas para
cumprir os planos de
expansio delineado por
cada uma das empresas.
Em declarages 2 “Vida
Economica”, Sérgio
Silva, CEO do Vigent
Group, fala-nos da
estratégia de crescimento
internacional do grupo e
dos investimentos que a
Metalogalva e a Brasmar
tém em curso.
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O que tém em comum a trans-
formagio e galvanizagdo de ago e
a distribuigdo e venda de produ-
tos alimentares congelados? Apa-
rentemente, nada. Porém, estas
sdo as dreas de atividade da Me-
tologalva ¢ da Brasmar, empresas
que integram o grupo Vigent. Se-
diado na Trofa, o grupo faturou
em 2016 mais de 230 milhoes
de euros e prepara-se para cres-
cer cerca de 30% nos préximos
trés anos. O objetivo ¢ ultrapas-
sar a fasquia dos 300 milhdes em
2019.

Assumindo uma forte aposta
na exportagio e na internacio-
nalizagdo, a Metalogalva, espe-
cialista na transformagio e gal-
vanizagao de ago, nos dominios
do transporte de energia, teleco-
municagdes, iluminagio publica,
protecio rodovidria e ferrovias, é
a empresa que traz maior valor
acrescentado para o grupo. Pro-
va disso mesmo, no ultimo ano a
empresa registou um volume de
vendas de 80 milhdes e com 12
milhes de euros de lucros ope-
racionais. Segundo Sérgio Silva,
estes resultados “sao fruto de uma
estratégia que aposta no investi-
mento consistente e continuado,

roup quer crescer 30%

e preten

Sérgio Silva, explica que o grupo Vigent tem registado um crescimento exponencial desde 2010.

no know-how e experiéncia dos
recursos humanos e, claro, na
qualidade dos seus produtos hoje
reconhecida nacional e interna-
cionalmente”.

A expansio internacional da
Metalogalva tem sido significati-
va, nos ultimos anos. Atualmen-
te, a empresa assume operagoes
em 11 paises (Portugal, Espanha,
Franga, Itdlia, Polénia, Alema-
nha, Bélgica, Reino Unido, Ar-
gélia, Ucrinia e Senegal), ¢ dis-
poe de unidades industriais em
Portugal, Ucrdnia e Argélia. “A
forte aposta na internacionaliza-
¢ao ¢ instalagdo de operagdes em
paises-chave sao um fator crucial
de sucesso” e, por isso, “os merca-
dos externos tém e terdo um peso
muito significativo na faturagio
da empresa”, afirma o responsi-
vel.

Tendo exportado no ultimo
ano 72% da produgio para 40
mercados, 0 CEO da Metalogal-
va lembra que em 2010 a empre-
sa faturava 40 milhoes de euros,
dos quais apenas 7% nos merca-
dos externos. Questionado sobre

0 que motivou esta mudanga,
Sérgio Silva explica que o grupo
tem registado um “crescimento

exponencial desde 2010”. “Foi
nessa altura que o plano estraté-
gico da holding ditou o arranque

de contratar

formal e definitivo do processo
de internacionalizagio”.

Afirmando pretender “ser o li-
der europeu em iluminagio pu-
blica”, o responsdvel refere ainda
que o que “nos faz acreditar na
concretizagdo dos nossos pla-
nos sao os resultados que temos
vindo a obter e, essencialmente,
a certeza de que fazemos uma
gestdo solida e ambiciosa, trans-
versal a ambas as empresas do
grupo”. Nesse sentido, a apos-
ta em tecnologia moderna, em
boas estruturas logfsticas e numa
sélida estrutura comercial e de
stocks bem como o consequente
reconhecimento a nivel nacional
e além-fronteiras “ém gerado um
excelente retorno que confirma
constantemente que estamos No
caminho certo”, remata Sérgio
Silva.

Abertura de unidade fabril
no Brasil

Contando com uma equipa de
650 pessoas, a Metalogalva conti-
nua a sua aposta em crescer. Nes-
se sentido, a empresa investiu,
nos ultimos quatro anos, mais
de 20 milhées de euros e prevé
investir ainda quatro milhdes de
euros adicionais este ano. Fruto
deste investimento, a empresa
inaugurou em dezembro a sua
primeira unidade fabril interna-
cional e jd prepara a abertura de
uma segunda.

Aumentar faturacao até 2019

Para além da Metalogalva, o grupo
Vigent inclui ainda a Brasmar, uma
empresa dedicada a transformagao de
pescado. Fundada em 2003, a Brasmar
tem “crescido sempre em termos de
notoriedade e de resultados, sendo hoje
lider no setor alimentar de produtos

do mar congelados e na transformagao

e comercializagao de bacalhau e de
cefalépodes”, assegura Sérgio Silva.

Com presenga em quatro paises, a
empresa dispde de unidades industriais
na Noruega e em Portugal e conta j& com
mais de um milhar de clientes, dos quais
apenas 20% sao grandes superficies.

Tendo registado uma faturag@o consolidada superior a 150 milhdes de euros em 2016, 50% dos quais com
origem nos mercados externos, a empresa prevé atingir este ano um volume de negécios préximo dos 165

milhdes de euros e atingir os 200 milhdes em 2019.

Para tal, a empresa esta neste preciso momento a investir cerca de 22 milhdes de euros, aplicados sobretudo
no aumento da capacidade de transformagao de produtos do mar congelados e na sua capacidade logistica.
Em paralelo, a empresa esté apostada num “restyling” da sua imagem. “O novo logétipo tem um novo design
que mantém os elementos e cédigos de cor essenciais e a nova assinatura expressa o sentimento e a atitude
em relag&@o ao que vem do mar: Brasmar - Passion for Seafood”, explica o responsével.
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Obras de Paula Rego em exposicao no Centro Colombo

A iniciativa “A Arte chegou ao Colombo” conta, na sua 72 edigao, com a participagao de Paula
Rego. Inaugurada a de junho, no Centro Colombo, “O Mundo Fantdstico de Paula Rego”
reflete um territério de encantamento préprio da obra da artista e que foi criada a partir de
histérias, pessoais e universais, onde o mundano se cruza com a fantasia. A exposi¢ao estard
patente ao publico até 27 de setembro.

Exposicao “Arte & Negocios” 2017 na AIP

A exposi¢ao “Arte & Negécios”, projeto que tem por objetivo a aproximagao das artes pldsticas
aos universos empresarial ¢ dos negécios, decorre na sede da Associagao Industrial Portuguesa,
em Lisboa, até 22 de setembro e tem como tema “Globalizagao — de Portugal para o Mun-
do”. Vinte e dois artistas expressam plasticamente o tema “Globalizagao — de Portugal para o

Mundo”.

No préximo dia 1 de julho,
a Praia da Vagueira vai teste-

digdo antiga: a Arte Xdvega. A

(APTECE) organiza em con-

munhar o regresso de uma tra- A APTECE organiza

Associagio Portuguesa de Tu- €M conjunto com a
rismo de Culindria e Economia  GestiCook a terceira

¢~ <« bY
junto com a GestiCook a ter- edlg’ao dos “Chefs a

pesca artesanal, com o auxilio
de juntas de bois e pescadores
vestidos a rigor, em que o pei-
xe do litoral portugués vai estar
em destaque.

Uma experiéncia enriquece-
dora, totalmente diferente do
comum, vai ter a participagao

APTECE organiza “Chefs a Pesca”

do Azevedo, Bruno Rocha, Ca-
tea Gourmon, Craig Grozier,
Daniel Cardoso, Joe Best, Luca
Bordino, Lufs Gaspar, Paulo
Matias, Rodrigo Castelo, Tiago
Emanuel Santos e Vasco Coe-
lho Santos, vao preparar no
areal da praia diversos tipos de

A Metalogalva investiu
20 milhées nos
dltimos quatro anos e
prevé investir quatro
milhoes este ano

ceira edigio dos “Chefs a Pes-
ca’, onde 13 chefes nacionais e
internacionais recuperam esta

Pesca”

do chefe anfitrido Lufs Barra- carvdo para assar o peixe que
das que juntamente com outros  pescaram  previamente com
12 chefes convidados — Arnal-  pescadores profissionais.

Desafiado a explicar o porqué
de escolheram a Ucrénia e o Bra-
sil para acolherem as novas uni-
dades fabris, o responsdvel méxi-
mo da Metalogalva afirma que a
“Ucrania ¢ um pafs com grande
dimensio e que, estabilizando a
situagdo politica com a Russia,
terd um potencial de crescimento
muito grande nos préximos anos”
e reconhece que o “parceiro local
foi fundamental para avangarmos
para uma unidade industrial”.

Jd em relagdo ao Brasil, o grupo
vai inaugurar no fim deste més
uma unidade industrial destinada
a estruturas metélicas para par—
ques solares. “Temos um conjun-
to de clientes com grandes pro-
jetos no Brasil que nos garantem
o volume de negdcios necessdrio
para a abertura desta unidade in-
dustrial”, assegura Sérgio Silva.

Para além disso a Metalogalva
estd ainda a investir na instalago
de uma nova linha de produgio
na fbrica de Albergaria. “Em Al-
bergaria construfmos uma nova
unidade de produgio de colunas
de iluminagdo publica para res-
ponder 4 procura crescente que
temos vindo a sentir para este
produto na Europa. Teremos
uma capacidade adicional de 150
mil colunas anuais, o que nos
permitird atingir a lideranga des-
te produto na Europa, assegura o
CEO do Vigent Group.

Mas nem tudo ¢ fécil, apesar
do crescimento, a empresa tem
enfrentado alguns problemas ao
nivel do recrutamento e Sérgio
Silva adianta que essa questao
tem vindo a ser trabalhada com
uma “estratégia de comunicagio
que d4 a conhecer a missio, obje-
tivos e resultados da Metalogalva,
para que consigamos espelhar os
NOSSOS SUCESSOS € as Oportuni-
dades que temos para oferecer”,
uma vez que os “recursos huma-
nos sio fundamentais para ga-
rantir a qualidade e inovagio dos
nossos produtos e a concretizagao
dos nossos planos e objetivos

Formacao EMPRESAS | GESTAQ

Comercio Internacional
- Enquadramento Tecnico e Fiscal

11 julho Lishoa
14h30-18h30

12 julho Porto*
9h30-13h30

*32 edicdo

OBJECTIVOS

Dar a conhecer a globalidade
dos aspetos técnicos e fiscais do
Comeércio Internacional o e seu
enquadramento

DESTINATARIOS

- Gestores

+ Diretores da area de Comércio
Internacional

« Funcionarios das areas de
Comeércio Internacional

« Técnicos fiscais (CC)

« Auditores (ROC)

TEMAS

*+ Mercados

« Exigéncias Declarativas

+ Enquadramento Aduaneiro/Fiscal
« Classificagao de Mercadorias

+ Agentes de Comércio Internacional
- Negociacao Internacional

+ Tipos de Transporte

+ Métodos de Pagamento

+ Debate

Precos: Piiblico em Geral: €60 + IVA | Assinantes: €40 + IVA

Formador: Dr. Ricardo Oliveira

Gestor da P&RO - Consultoria, Formador externo na Espaco Atlantico, Professor Assistente na disciplina Comércio
Internacional no IESF, Professor de IRS, IRC e IVA no IESF. Contabilista Certificado (82568), Economista (14793), Formador
(CAP nri12/2004), Curso Despachante Oficial (inscricao em curso na Ordem Despachantes Oficiais). Curso Técnico
Profissional de Contabilidade e Gestdo (Colégio de Gaia), Bacharelato Gestao de Negécios Internacionais (IESF),
Bacharelato Gestdo Financeira e Fiscal (IESF), Licenciatura Gestdo e Negdcios (IESF), Curso Intensivo Direito Aduaneiro
(Universidade Catolica).

Nome Morada
C. Postal - N2 Contribuinte
E-mail

Solicito a inscrigao no curso Comércio Internacional, pelo preo de €

Pago por transferéncia bancaria para o NIB 0033 0000 45313889 1130 5 (& necessario enviar comprovativo)

Para o efeito envio cheque/vale n2

Solicito envio de referéncia multibanco para o email

Assinatura

,slo , no valor de €

Organizagdo: VidaEconémica Informagées/Inscrigdes Patricia Flores (Dep. Formagdo) | Vida Econémica - Editorial SA.
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