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Brasmar ojea el sector espaiiol para
comprar y acelerar su crecimiento

TRANSFORMADORA DE PRODUCTOS PESQUEROS/ |.a compafiia portuguesa, participada al 50% por MCH
Private Equity, prevé alcanzar los 250 millones de euros de facturacion en 2021, un 56% mas.

Abeta Chas. Vigo

Brasmar, perteneciente a Vi-
gent Group, no se conforma
con ser lider en su mercado
natural, el portugués, y estar
entre los diez primeros de la
Peninsula Ibérica. La compa-
fifa fundada en 2003 dentro
del grupo de la familia Silva
aspira a escalar puestos para
situarse entre las cinco prime-
ras compaiifas peninsulares.
Reforzado su capital con lain-
corporacién de MCH Private
Equity —fondo que participo
en Conservas Garavilla y que
tiene inversion en Europas-
try- la empresa esté ojeando
el mercado espafiol en busca
de una integracion que pueda
acelerar su crecimiento.

Su CEO Sérgio Silva expli-
ca que buscan un socio indus-
trial con un perfil similar al
suyo: una amplia gama de
producto y “sobre todo una
amplia cartera de clientes”,
afirma el directivo que acude
por decimotercera vez a la fe-
ria Conxemar. “Hay pocos
—sentencia Andrés Peldez, so-
cio de MCH y consejero de
Brasmar- porque la empresa
espafiola estd especializada
en unos pocos productos pes-
queros y concentra sus ventas
enunos pocos clientes”.

Brasmar, tras registrar cre-
cimientos anuales del 20%, al-
canza un volumen de ventas
de 160 millones de euros y su
plan de negocio contemplaun
avance del 56% en cuatro

Descarta operar
desde el
Puerto de Vigo

El CEO de Brasmar
asegura que laampliada y
renovada planta industrial
de Porto “es muy
competitiva” en todos sus
costes. Como ejemplo, cita
los logisticos que efectiiaa
través del puerto de
Leixoes. Sérgio Silva
explica que analizaron
operar desde el Puerto de
Vigo, que les dariacomo
ventaja no tener que
adelantar el IVA, pero que
lo descartaron por “la
escasez de rutas y su falta
de operativa”.

aflos, de manera que en 2021
se situaria en los 250 millones
de euros, muy lejos atn de los
mas de mil millones que fac-
tura el lider gallego Nueva
Pescanova. Pero esa prevision
es solo contemplando un cre-
cimiento organico, aclara Sér-
gio Silva. Sila compaiiialogra-
ra cerrar una adquisicion,
“esa prevision a cuatro afios
quedara superada”.

La empresa cuenta con
mas de un millar de provee-
dores lo que, sefala Peléez,
marca otra diferencia con los
principales players peninsula-
res. Tiene una empresa en

Andrés Pelez, socio de MCH, y Sérgio Silva, CEO de Brasmar, ayer en la feria de Conxemar.

Su modelo se
asienta en una
amplia gama de
producto, de clientes
y proveedores

Brasil y cuatro plantas de
transformacion (una en No-
ruega, especializada en baca-
lao, y tres en Portugal). La si-
tuada cerca de Porto estd con-
cluyendo una inversion de 22
millones de euros para equi-
parla con la tiltima tecnologia.
“Tenemos una enorme flexi-
bilidad de produccién, lo que

nos permite elaboraciones de
menor tirada que otras com-
paiiias de Espafia, pero con
una gama mucho mas am-
plia”, afirma Sérgio Silva. Su
oferta va desde el bacalao, ala
merluza, pasando por el atin
rojo, mejillon, sardina, langos-
tino o berberecho. Comercia-
liza a grandes grupos de dis-
tribucién y mayoristas, aun-
que no directamente a hore-
ca. Lamitad de sus ventas van
al mercado internacional y
mantiene contactos con Mer-
cadona ante su proximo de-
sembarco en Portugal. Para
reforzar su presencia en Es-

Ha puesto en marcha
un equipo comercial
en Vigo con 10
personas y prepara
otro en Barcelona

pafia ha desplegado un equi-
po comercial en Vigo de diez
personas y ultimala puestaen
marcha de otro en Barcelona.
Silvasubraya que el modelo
de negocio de Brasmar le per-
mite alcanzar un nivel de ren-
tabilidad del 10% sobre ebit-
da, superior a la media, que
oscilaentre el 3%y 5%.

Edisa implantara
su ERP Libra
en Globalimar

La empresa gallega Edisa
firmé ayer, en la feria
Conxemar, un acuerdo con
Globalimar paraimplantar
en la compaiiia catalana
de elaboraciény
comercializaciéon de
productos pesqueros su
software Libra. EIERP de
la empresa tecnolégicaya
estd implantado en mas
de ochenta empresas del
sector, entre las que
destaca el grupo
Iberconsa, Dimarosa,
Congalsa o Mascato —los
tres son proveedores de
Mercadona- o Marfrio.
Globalimar destaca que
con Libra mejorara su
gestion logisticay de
soporte a todos los
procesos administrativos
de laempresa.

Entre las novedades en el
seno de la XIX edicién de
la feria internacional, que
marcara otro récord de
participacion y visitas, esta
el convenio firmado entre
Conxemar, la organizacién
portuguesa Alif y la italiana
Assoittica ltalia. Su fines
la promoci6n y puesta en
valor del sector y dar un
primer paso para una
futura interprofesional del
sector en el contexto de la
Politica Pesquera Comtin
de la Unién Europea.

Por otra parte, Marfrio
habria cerrado un acuerdo
con el armador Laureano
Duran para asegurarse
aprovisionamientos en
origen através de una
empresa uruguaya, seguin
publicé Undercurrent y
confirmé la empresa.






